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Breite Fachkompetenz aus einer Hand.

Gute Konzepte sind keine Insellésungen.
Die ganzheitliche Betrachtung bringt im-
mer einen hohen Kundennutzen:

e Steuern, Recht

e Unternehmens Planung

* Versicherungen und Banken
* Marketing, Organisation

Warum eine Zweitmeinung?

Erfahrungs-Rucksack als Starke

Unsere Erfahrung in verschiedenen Bran-
chen gibt Ihnen die nétige Sicherheit:

e Versicherung und Bank, langjahrige
Praxis-Erfahrung im oberen Kader der
allbranchen Versicherung

e Steuer, Recht mit eigner Kanzlei lang-
jahrige Erfahrung auf grossen Manda-
ten, Spezial Gebiet Steuern Nachfolge-
planung

e Strategisches Denken und konzeptio-
nelles Umsetzen im Verband- und
KMU-Bereich

Der Beratungsprozess

e Die Zweitmeinung eroffnet neue Per-
spektiven aus einem anderen Blick-
winkel

e Die Firmen und ihr Umfeld sind lau-
fend Veranderungen unterworfen

* Die Kosten-/Nutzen-Risiko Analyse
sollte alle zwei Jahre neu Uberprift
werden

* Nur eine ausfuhrliche und neutrale
Analyse gibt Aufschluss Uber Aufwand
und Nutzen lhrer Versicherungen

Vorstellen — Analysieren - Betreuen, so
verlauft eine der professionelle Prozess.
Ihren Wunsch kennen wir noch nicht, ger-
ne lernen wir ihn jedoch kennen!
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Auf uns konnen Sie sich verlassen, wir be-
raten Sie gerne!

Das Experten-Team - Rigi Consulting GmbH
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Ihre Vorteile

Unsere Dienstleistungen

Unsere langjahrige Erfahrung in allen Versi-
cherungsbranchen und unser Know-How
als unabhangiger Versicherungsbroker ga-
rantieren einen stets bedarfsgerechten
Versicherungsschutz zu Marktkonditionen.

« Professionelle Betreuung lhrer Ver-
sicherungsangelegenheiten

« Aktive Portefeuillebewirtschaftung
« Optimierung lhrer Risikokosten

« Entlastung Ihrer Versicherungsad-
ministration

« Fachliche Unterstitzung bei Scha-
denfallen

« Periodisches Reporting

o Schneller Informationsfluss dank
Zugriff auf individuelle Daten im ge-
schiitzten Kundenbereich

Ihr Nachteil

Dieser Nachteil kann spater fir Sie und lhr
Umfeld auch Vorteile bringen!

e |hre bisherigen Verbindungen zu
den Versicherungs-Agenten sind
hinfallig. Wir sind Ihr Ansprechpart-
ner in allen Belangen rund um
Steuern, Versicherungen und Vor-
sorge

Bei Erteilung eines Brokermandates ent-
stehen keine zusatzlichen Kosten, da unse-
re Dienstleistungen durch die Versicherer
uber die in den Pramien einkalkulier-

ten Courtagen entschadigt werden. Fol-
gende Dienstleistungen sind Bestandteile
eines Brokermandates:

« Unterstlitzung bei der Definition
der Risiko- und Versicherungspolitik

« Erarbeiten von Versicherungskon-
zepten

« Portefeuillebeurteilung
«  Durchfiihrung von Submissionen

« Erstellen von Entscheidungsgrund-
lagen

« Umsetzung der beschlossenen
Massnahmen

« Laufende Beratung in Risiko- und
Versicherungsfragen

« Koordination und Unterstiitzung bei
Schadenfallen

« Kontrolle von Policen, Pramien- und
Uberschussabrechnungen

Unsere Vertriebspartner

Allianz, Swiss, Mobiliar, Generali, Basler,
Nationale Suisse, AXA Winterhur, Zirich
Versicherungen, Helvetia, Xundheit, Helsa-
na, Pax und diverse Banken



